98年度青創總會團體會員可享有的權益
一、團體會員專屬講座(無價)
會員活動注重分享交流，透過當月主題研討，達到互換經營方針的目標
二、戶外活動、跨會交流企業參訪(價值5,000元)
青創會全省共有24個分會，藉由跨縣市的企業參訪，促進會員與分會會友交流
三、總會課程本人免費進修，員工進修享會員優惠(免費進修1,200元*12堂價值14,400元)
青創會針對經營管理、行銷、財務、法律、職能、創業等，開設多元化課程，提供企業主或個人進修。凡總會會員本人可享一年12堂課程免費參加(本活動不適用政府專案計畫，一堂最多以一天同一科目計算，需事先報名，報名窗口：2332-8558*211蔡字榛小姐)，不得轉讓予他人使用。會員公司所屬員工進修，以會員價優惠(詳情參照各課程)

四、協助企業教育訓練規劃

青創總會擁有最好的教育訓練環境，包括行銷、人事、管理與財務等共百餘種課程，及專業講師、顧問群，可依會員企業年度教育訓練預算、人數、場次等，做最妥適的規劃
五、大陸團體來訪接待交流

大陸企業如何經營，如何創造兩岸商機，透過面對面的交流，瞭解兩岸企業之思考模式與經營策略，進而開創合作契機
六、專業顧問一對一企業諮詢診斷(價值5,000元/次)
有關創業相關疑難問題，皆可透過0800-589-168申請諮詢服務(安排時間約一個星期)
七、青創會訊、會務通訊及政府相關資訊

每月收到青創會訊(1年份共11期)、會務通訊(1年份共24期)、可瞭解各行各業最新動態及政府舉辦之相關活動及資源運用等訊息
八、參與會務運作
擔任幹部參與社團會務運作發揮個人領導才華
九、婚喪喜慶、喬遷等禮金或禮品致贈慰問

在您最需要被祝福及關心的時刻，送上總會一份小小的心意

十、加入地區委員會

總會區會分為：大陸地區委員會、海外地區委員會、北區、中區、南區委員會。各地區委員會活動辦理以海外參訪及委員會聯誼為主

十一、加入聯誼會
除知識方面的權益外，另可加入聯誼性質的高爾夫球隊-年費10,000元、企業家夫人聯誼會-年費3,000元
98年度團體會員活動

今年度活動以透過互動討論，經驗分享達到跨業交流的目的，歡迎大家踴躍並準時參加！
	預訂日期
	主題
	內容

	3/25

(三)
	不景氣求生戰略-首部曲：增進領導人的智慧與創意
	· 智慧評量表

· 你為什麼沒有創意？

· 立即挖出腦潛能

· 創新與整合

· 卡片法與KJ法實做

· 創意的發想與實踐

	4/22

(三)
	不景氣求生戰略-二部曲：加強顧客關係管理
	· 六大行銷謬誤（為何顧客不掏錢？）

· 輕鬆征服顧客心

· 成功服務顧客的七大步驟

· 中小企業建立長久客戶關係的方法

· 顧客資料的蒐集與運用

· 競爭與合作的體驗學習

	5/20

(三)
	不景氣求生戰略-三部曲：改進自己的領導力與被領導力
	· 我心目中的領導者

· 領導權力的來源

· 現階段需要的領導風格

· 我的領導智商如何？

· 領導的逆思考

· 十條CEO準則

· 增進領導力實做

	6/13-14
	北部地區企業參訪及交流
	

	7/23
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-基礎篇
	· 盤點有形與無形的資產與資源

· 行銷企劃一定要花大錢才能賺錢(如何用業務的精神作好行銷)


	8/20
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-基礎篇
	· 異業結合的原理與邏輯是什麼(雙贏還不夠一定要會大三贏)

	9/24
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-實務篇
	· 與知名品牌合作並不斷獲利的三個密笈

· 不花錢讓大型媒體變成經銷通路的方法

	10/17-18
	中部地區企業參訪及交流
	

	11/19
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-實務篇
	· 如何廣告交換「以物易物」創造大雙贏

	12/24
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-進階篇
	· 合約、損益、有效提案本的製作實務

· 創造藍海市場的行銷大魔術

	1/21
(四)
	異業合作行銷，共創雙贏-進階篇
	· 從失敗提案中竟然也能獲利


以上講座為會員專屬活動，不對外開放參加，不另收費用！
註：青創總會保留時間及課程變更之權利！






